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Decisiones inteligentes para 
tu flota:

De los datos de mercado a la 
acción.



Example of slide use:



Example of slide use:

Hervé Massé

Director Autorola Solutions España

Trabajando en la gestión de flota de vehículos 
desde 1998 en procesos de Pricing, Venta VO, 
matriculación VN y tramites DGT, peritaciones y 
reparaciones, administración logistica y contable

Trabajando con tecnología que impulsa mejoras 
de procesos para propietarios de flotas de 
vehículos con Autorola Solutions



Example of slide use:

1. Información de valores Indicata útil y 
procesable en línea para mi flota

2. La potencia multidimensional de 
Indicata: ¿Qué? ¿Dónde? ¿Cuándo?

3. Valores Forecasting procesable

4. Metodología Forecasting

5. Conclusión: creación de valor añadido 
por Indicata Forecasting en plataforma 
de gestión de procesos

Agenda 

Inteligencia de mercado 
Indicata

& 

Gestión de procesos



Example of slide use:

Información de 
valores Indicata útil 
y procesable en 
línea para mi flota
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Example of slide use:

Combinar valores de mercado & 
automatización de operaciones para un 
impacto real

Reducir los esfuerzos & tiempo de los equipos 
para procesar los valores de los activos ...

…. para tomar decisiones más inteligentes y 
rápidas basadas en hechos

El tiempo es dinero.
¡Pasemoslo en decidir y no en procesar!



Example of slide use:

Valores actuales:  indicadores & alertas

Precios de mercado + índices Oferta & Demanda
Aprovechar las oportunidades y 
mitigar los riesgos... ¡a su debido 
tiempo!



Example of slide use:

Juan Menor

RV Forecasting Sales Manager Indicata España

Experto en Valor Residuales

Más de 25 años trabajando con Valores 
Residuales en empresas de Renting, en diferentes 
países europeos, USA y Brasil, en Autovista Group
por 14 años, en Administración de Flotas y el 
último año en Autorola.



Example of slide use:

La potencia 
multidimensional de 
Indicata: ¿Qué? 
¿Dónde? ¿Cuándo?
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Example of slide use:Example of slide use:Example of slide use:

“El precio importa, 
pero el verdadero 
valor está en decidir
qué, dónde, y cuándo, 
vender para maximizar 
margen.”



You can use this slide for customer 
logos, large illustrations etc.

If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example. Análisis de Precios y Mercado

Metodología Indicata

Webs de 
clasificados

Webs de 
fabricantes

Concesionarios 
franquiciados 

& 
independientes 

CAPTURA DE DATOS
14 millones de vehículos 

diarios

IA & ANÁLISIS DE DATOS

METODOLOGÍA “RETAIL BACK”

100%
Promedio Retail de 

Mercado

Precio Trade
(MPP)

REFERENCIAS DE
PRECIO TRADE

Margenes de 
Mercado 
Conocidos

Marketability Score
(Market Days Supply)

SISTEMAS DE TOMA DE DECISIONES



You can use this slide for customer 
logos, large illustrations etc.

If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example. Market Days Supply

Measuring a vehicle’s attractiveness in the market

vs.

150 cars in the market

50
MDS=

Sales rate of 3 per day

150
MDS

1
X 



You can use this slide for customer 
logos, large illustrations etc.

If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example.

European Target Price – ¿Dónde vender?

€22,500

€22,100

€22,300

€22,600

Not all markets shown for clarity

Indicata mira los precios en otros países…

…e identifica oportunidades de venta a 
precios más altos…

…con los MDS para dar una idea del 
tiempo en vender

Los costes logísticos pueden estar 
incluidos

€21,500

€21,500

€21,500



You can use this slide for customer 
logos, large illustrations etc.

If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example. Valores cómo conocimiento del mercado

• ¡ Cambiar PERCEPCIÓN por 
PREVISIÓN!

• Utilizar las capacidades de tomar 
decisiones de forma inteligente 
basadas en datos

• Valoración de la flota con 
precisión de mercado



Example of slide use:

Valores Forecasting 
procesable3



You can use this slide for customer 
logos, large illustrations etc.

If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example.

Toma de decisiones inteligentes en tu flujo de procesos



If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example.

Decisiones más 
inteligentes con 
Forecasting de 
valor residual



Gestión proactiva de flota
Decisiones más inteligentes con Forecasting de valor residual.

Valor

Tiempo

Valor Neto Contable

Valor de Mercado actual

Valor de mercado previsto

Hoy



Venta con perdida

Valor

TiempoHoy

Gestión proactiva de flota
Decisiones más inteligentes con Forecasting de valor residual.

Valor Neto Contable

Valor de Mercado actual

Valor de mercado previsto



Venta acercándose beneficios

Valor

TiempoHoy

Gestión proactiva de flota
Decisiones más inteligentes con Forecasting de valor residual.

Valor Neto Contable

Valor de Mercado actual

Valor de mercado previsto



Venta con beneficios

Gestión proactiva de flota
Decisiones más inteligentes con Forecasting de valor residual.

Valor Neto Contable

Valor de Mercado actual

Valor de mercado previsto



Evite vender con pérdida acelerada

Gestión proactiva de flota
Decisiones más inteligentes con Forecasting de valor residual.

Valor Neto Contable

Valor de Mercado actual

Valor de mercado previsto



Example of slide use:

Valores futuras:     indicadores & alertas

Anticipación y automatización de tareas:

- decisión proactiva de renovación o prorroga,

- Pre-canalización & pre-venta

- Informe de previsión de cierre

Calculo recurrente del valor de tu 
flota en diferentes puntos = 
evidenciar momento idóneo de 
venta



Example of slide use:

Metodología 
Forecasting4



You can use this slide for customer 
logos, large illustrations etc.

If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example. Elemento 1: Algoritmo de Forecasting

Construido sobre la valoración actual del vehículo

Valor

Edad

INDICATA Pro - Valoraciones

Curva de Valoración

1 2 3 4 5 6

Vehículo para Forecast
• El vehículo tiene 1 año de edad hoy
• Queremos calcular a 2 años desde hoy
• Vehículo con 3 años de edad al final

INDICATA Pro - Valoración
• Valor Actual

RV - Forecasting
• Después de ajuste con STEEP factors

Curva VR - Valoración
• Valor Actual

Curva STEEP
• Ajuste STEEP para 2 años



Example of slide use:

Elemento 2:
Enriquecimiento del 
Forecast

• Basado en información 
contrastada y de alta 
calidad, no en 
especulaciones

• Incorporando referencias 
económicas globales y 
factores locales del Mercado



Example of slide use:

Conclusion: 

Creación de valor con 
automatización de 
Forecasting en flujos 
de proceso
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Use this version if you use a picture 
where a coloured logo is suitable.

Example of slide use:

Indicata Forecasting en Fleet 
Monitor
- Identificación y enriquecimiento de vehículos anticipada

Consultas automáticas y “Text wash”
Si la calidad de los datos aún no es suficiente → enriquecimiento manual
Los códigos de identificación del vehículo se almacenan para futuras 
valoraciones



Use this version if you use a picture 
where a coloured logo is suitable.

Example of slide use:

Indicata Forecasting en Fleet 
Monitor
- Valoración y proyecciones de Indicata vs datos de las flotas
- Valor residual

- Valor contable

- TCO (Coste Total de Propiedad)

- Oferta

- Daños, etc.

- Información del contrato 

- Periodo de tenencia

- Inicio y fin del contrato

- Kilometraje acordado

>>> Gestión proactiva de la flota



You can use this slide for customer 
logos, large illustrations etc.

If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example. NIIF 13

Modelo de Valoración de Indicata

• El International Accounting Standards Board
establece la norma IFRS 13 de Valoración a Valor 
Razonable.

• Se trata de una validación clave para que bancos y 
auditores confirmen la precisión de la valoración 
de activos.

• PwC ha revisado la metodología y la tecnología de 
Indicata tanto en Valoración como en Forecasting.

• Somos la única empresa de valoración que cuenta 
con la confirmación de una de las cinco principales 
firmas auditoras en ambos ámbitos: Valoración y 
Forecasting de auditoría.

Con base en nuestra revisión y en los 
compromisos acordados 
mencionados anteriormente, 
concluimos que la metodología de 
valoración descrita en la 
documentación del Modelo está 
dentro de los principios de valor 
razonable de la NIIF 13 en todos los 
aspectos materiales



You can use this slide for customer 
logos, large illustrations etc.

If you want to emphasize some words 
in the title, you can use the dark blue 
colour, as shown in the example.

Contacta con nosotros

• Reserva una primera demostración 
/ conversación

• Planifica un Workshop con expertos 
de Autorola Solutions

• Recibe una evaluación empresarial 
completa para comenzar.

LinkedIn

Página Web
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