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com Santander Consumer Finance
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G era rd o  C a b a ñ a s
Director general

Desde su incorporación a la empresa en 2018, 
su cometido ha sido potenciar la posición de 
Coches.com  en el mercado español, impul­
sando la incorporación de servicios de movili­
dad a la actividad de venta de coches, unidos 
a la transaccionalidad y la financiación online.

Licenciado en Ciencias Económ icas y Empre­
sariales por la Universidad Pontificia Comillas 
-  ICADE, cuenta adem ás con un máster en 
Dirección de Empresas por la Universidad de 
Deusto-INSIDE. Su trayectoria profesional ha 
estado vinculada al mundo de las ventas de

automóviles en internet desde 1999, año en el 
que fundó la pionera del sector en España. Es 
también miembro de la junta directiva de Gan- 
vam desde hace una década y vicepresidente 
de la misma desde 2018.
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w L id ia  G a r c ía

Directora de Operaciones de Renting

Licenciada en Derecho por la Universidad Com­
plutense de Madrid, también cuenta con un 
máster en Derecho de las N uevas Tecnologías 
de la Información y las Comunicaciones y otro 
en Dirección y Gestión Integral de Empresas

I&C. Tras varios años de experiencia como abo­
gada y consultora jurídica, en 2011 se incorporó 
al equipo de Coches.com como responsable 
de Atención al Cliente. En la actualidad, desde 
el puesto de COO se  enfrenta diariamente a

dos principales retos: resolver los problemas 
y mejorar la eficiencia. Su  manera de superar­
los es con la colaboración entre equipos para 
sumar fuerzas.

N u ñ o  L ó p e z -C o r o n a d o
Deputy CEO y CMO

Lleva en la compañía desde el lanzamiento de 
Coches.com en 2009, haciendo posible que 
pasase de ser una empresa familiar a ser la 
líder de su segm ento en España. Ingeniero 
Informático por la Freie Unive rsitát de Berlín

e Ingeniero de Telecomunicaciones por la Uni­
versidad Sa n  Pablo-CEU. Su pasión siempre 
ha sido el marketing. Es profesor en The Valley 
Digital Business School y dirige el Master in 
Digital Business & Marketing. Ocupa el puesto

de Deputy CEO en Coches.com, cargo que com- 
patibiliza en la actualidad con el de director de 
Marketing (CMO). Entre sus responsabilidades 
se encuentran la innovación y el desarrollo de 
producto.

COCHES.NET
COCHES.NET

DIRECCIÓN
Carrer de la  C iutat de G ranada, 1 50 - 

Pl.8 0 8 0 1 8  B arcelona

t e l é f o n o  93 5765500
WEB: w w w .co ch es.n et

J o a o  E c a
Director general

Joao Ega es director general de coches.net y 
motos.net, marketplaces de motor de Adevinta 
Spain desde marzo de 2020. Licenciado y con 
un máster en Ingeniería de Caminos y con un 
MBA de INSEAD, Ega ocupó la posición de Head 
of Integration Office en StubHub, plataforma de

compra y venta de entradas, y fue director y COO 
de La Nevera Roja hasta que fue adquirida por 
Just Eat.
Joao Ega es un profesional con gran capacidad 
estratégica y operacional que ha desarrollado en 
su trayectoria profesional estrategias en empre-

sas de distintas industrias y mercados, logrando 
crecimientos de triple dígito en marcas del sector 
online. Sus ganas de crecer, su capacidad para 
motivar y trabajar en equipo y su foco en el usua­
rio son la base para afrontar los retos y objetivos 
previstos para coches.net y motos.net.

M a r c e l B la n e s
Responsable de Relaciones Institucionales

Marcel B lanes cuenta con m ás de 25 años 
de experiencia en el sector de automoción en 
España. Inició su trayectoria dentro de Adevinta 
Spa i nde lamano del grupoSegund a m anojide -

rando la transformación del grupo del offline al 
online. Desde entonces ha ocupado diferentes 
posiciones en la compañía, siempre vinculado 
eleector motor. Actualmente, es el responsa-

ble de Relaciones Institucionales de coches. 
net y motos.net, marketplaces de referencia 
en el sector.
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J o a n  C a s a s
Director de Negocio

Joan C a sa s  e s el director de Negocio para el 
vertical motor en Adevinta Spain, que incluye 
coches.net, motos.net y todas las secciones 
de motor de m ilanuncios.com  desde 2019.

J o r g e  V a y á
Director comercial

Jorge Vayá es director com ercial de coches. 
net y m ilanuncios motor desde 2017, siendo 
anteriormente director de Negocio de Motor 
y R eal Esta te  del área  de Levante  y Motor 
en Anuntis.

Ingeniero Informático por la UPC y MBA por 
IESE, con una trayectoria fuertemente mar­
cada por el emprendimiento con em presas 
exitosas com o uWhisp o uDance y por expe­

riencias laborales en el mundo de la automo- 
ción en Grupo VW y Seat.

Licenciado en Ciencias Económ icas y Empre­
saria les por la UV y PDD por IESE, ha desem ­
peñado toda su actividad profesional en el 
sector de los clasificados. Primero dirigiendo 
el periódico líder de anuncios c lasificados

Trajín Valencia, luego liderando la transfor­
mación digital a Internet con Segundam ano 
y Anuntis, y finalmente en Schibsted y Ade­
vinta.

(óniineniat^ CONTINENTAL
Continental Tires España

DIRECCIÓN
Avda. C astilla  2 E d ificio  M unich p la n ta  1 

B-C28830 San Fernando de H enares

TELÉFONO 916 603 600
WEB: w w w .co n tin en ta l-n eu m a tico s .e s

A le ja n d r o  M o y a n o
Coordinador Nacional de Flotas

Alejandro Moyano es licenciado en Ciencias 
Económicas y Empresariales por la Universidad 
Complutense de Madrid. Ligado al mundo de 
la automoción desde 2002, donde ha desa-

rrollado su carrera profesional en empresas 
multinacionales como WABCO España, el fabri­
cante de vehículos industriales DAF TRUCKS y 
Continental. Desde 20 08  trabaja en el canal

de flotas, primero en DAF Trucks y desde 2012 
en Continental Tires en la división de vehículo 
industrial. Desde 2 0 21  es responsable nacio­
nal de flotas de Turismo y Camión.

p> d eksa  DEKRA
DEKRA España

DIRECCIÓN
C / C alabozos, 12. 

2 8108  A lcobendas (Madrid)

t e l é f o n o  914 059 360
SITIO WEB: www.dekra.es

E d u a r d o  O rb ea
Director Networks- DEKRA Claim s & Expertise

Licenciado en Econom ía y con un MBA por 
ICADE. 20 años de experiencia en posiciones 
de responsabilidad en el sector de automo- 
ción, tanto en fa b rica n te s  com o en con-

sultoría. Tras im plantar con éxito una gran 
variedad de proyectos enfocados a la mejora 
del rendim iento de las m arcas y de red de 
concesionarios, Orbea se  incorporó en 20 18

al Comité de Dirección de DEKRA Automotive 
So lu tio n s com o Director Networks Perfor­
m ance para seguir desarrollando un depar­
tam ento en plena expansión.

M a r g a r ita  C a lz a d o
Directora DEKRA Claims & Property

Licenciada en Derecho por la Universidad de Bar­
celona y PDG por la escuela de negocios IESE. 
Desarrolla su carrera profesional en el mundo

de la gestión de siniestros, iniciada en Juan A. 
Calzado, Comisariado de Averías, S.A., que una 
vez integrada en el grupo DEKRA pasa a ejercer

funciones de dirección general en Dekra Claims 
Services Spain, a s í como en las oficinas de 
DEKRA Claims del Cluster Francia.
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Iv á n  d e l  R ío
Director de Operaciones -  DEKRA Claim s & Expertise

Técnico superior en Automoción y perito acreditado 
por APCAS tras la obtención del titulo en centro Zara­
goza. Inició su carrera en Grupo Volkswagen como 
asesor Postventa, realizando posteriormente peri-

taciones para diversos fabricantes en la empresa 
MANHEIM DIRECTO. En 2009 llega a Tasaria S.L. 
para formar parte del Departamento Técnico, 
convirtiéndose más tarde en el responsable del

A m p a r o  L a n g a  R ic o s
Directora General DEKRA Certificación

Ingeniera Química por la UPV, se inició profe­
sionalm ente en el sector de la certificación 
en el año 2000, habiendo acum ulado expe­
riencia en gestión de proyectos estratégi- 
c o sy  de l + D en la Administración Pública y

Privada. En el sector de la certificación ha 
realizado trabajos de consultoría y auditoría, 
es auditora de SQAS y ha sido consejera de 
Seguridad  de M ercancías Pe ligrosas para 
todos los m edios de tra n sp o rte . D esd e

Departamento de Verificaciones. Desde septiem­
bre de 2017 ejerce como director de Operaciones 
en DEKRA Claims & Expertise.

20 23  ostenta el cargo de directora general 
de DEKRA Certificación  en España, aten­
diendo a proyectos tanto nacionales como 
internacionales.

D IR E C C IÓ N  1 TELÉFO N O  966 185 618
Avda. de Alicante 73,

CP 03400, Villena (Alicante) SITIO WEB: www.delfingrupo.com

J e s ú s  M a r t ín e z  G a r c ía
CEO Director general Delfín Grupo

Sénior Management Program por Fundesem 
B u s in e ss  Sch o o l. Com enzó su andadura 
profesional en el sector de la autom oción 
en el año 1 9 6 2 . Con form ación com pleta 
en Program ación Neurolingüfstica, máster

en C oach ing y PN L por el In stitu í G estalt 
y certificación  como Coach Wingwave por 
el Instituto Besser-Siegm und. Actualmente 
com pagina su actividad directiva con la de 
form ador de equipo s en PNL, C oach ing,

H a b ilid a d e s  D ire c t iv a s  y C o m e rc ia le s . 
Em prendedor e innovador, es creador de 
nuevos modelos de negocio como la plata­
forma de m ultiservicios del automóvil www. 
yonderauto.com.

G e m a  M a r t ín e z
CEO. Directora general Delfín Formación

Licenciada en Psicología por la Universidad 
Miguel Hernández. Máster en Dirección de 
Recursos Humanos y máster en Dirección de 
Empresas Familiares por Fundesem Business

School. Se  inició hace más de 20 años en el 
mundo de la automoción como responsable de 
Ventas de Delfín G rupo. ActúaImente compagina 
su actividad como coach sistémica y organiza-

cional, terapeuta, consultora organizacional 
en recursos humanos y auditora de empresas 
familiares con su trabajo en Delfín Formación.

M a n u e l N a v a rro
Responsable de Delfín Card (Centro Autorizado de Tratamiento de Vehículos)

Manuel comenzó a trabajar en Delfín Grupo en 
el año 1997 en el área comercial de Delfín Card, 
llegando a ocupar el puesto de responsable de 
Logística y Ventas. Con posterioridad pasó a coor­

dinar los diversos departamentos de la empresa, 
organizando el conjunto global de actividades. 
Dada su experiencia y conocimientos empresa­
riales, desde 2020 ocupa el cargo de responsa­

ble de Delfín Card dirigiendo al equipo humano 
formado por más de 25 profesionales.
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V ic e n te  D o m e ñ e
CCO. Director comercial de Remarketing y Delfín Profesional

Con una dilatada experiencia en el sector del 
automóvil, lleva en Delfín Grupo desde el año 
1993 ocupando diferentes puestos de respon­
sabilidad y especializándose en la venta de vehí-

culos y remarketing. Está formado, entre otras 
disciplinas, en técnicas de venta, negociación y 
gestión de equipos. Ha trasladado su experiencia 
profesional a la innovación, colaborando estre­

chamente en el diseño y mejora de software de 
gestión de flotas en los apartados de ventas, 
subasta, transporte y gestión de campas.

O
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dsi.mobility
J a v ier  R ic o
Director Red de Centros de Movilidad

Javier inició su trayectoria en Delfín Grupo en 
el año 1994 realizando funciones comerciales 
para Delfín Card y llegando a ser responsable del 
conjunto total de sus actividades, desde el Call 
Center de recambios, ventas, logística, almace-

nes hasta la gestión de la calidad. En la actua­
lidad, dirige la red de Centros de Movilidad dsi. 
mobility, realizando funciones de coordinación, 
formación y motivación del equipo de desarrollo, 
negociación con talleres y proveedores, imple-

mentación de mejoras en el centro de gestión, 
auditorías de servicio, imagen y equipación de 
los Centros de Movilidad.

J u a n  M a n u e l B a l l e s t e r o s
CCO. Director comercial AutoSubastas

de negocio. Ejerció como responsable de Red 
de Talleres hasta que en el año 2018 inició el 
proyecto AutoSubastas Delfín.

Con una trayectoria profesional de más de 20 
años en el sector de la automoción, en las áreas 
comercial y directiva, inició su andadura en Del-

fín Grupo en el año 2005. Desde entonces ha 
desempeñado distintos cargos de responsabi­
lidad en el desarrollo de las distintas unidades

J o s é  M a n u e l S a m
COO. Director de Operaciones

Tras su formación como Técnico Superior en 
Administración y Finanzas y realizar las prácticas 
en Delfín Grupo entró a trabajar en Delfín Profe­
sional, pasando por todos sus departamentos 
para especializarse en Gestión Integral de Flotas.

Con la creación de Delfín Nexum fue el responsa­
ble de la operativa de gestión de mantenimien­
tos, reparación de flotas de vehículos de renting,
alquiler, aseguradoras y empresas con flota pro­
pia. Precursor del sistema informático de gestión

de flotas en web, fue responsable del desarrollo 
de la red de talleres. Desde enero de 2020 es 
director de Operaciones de Delfín Nexum.

J u a n a  M a ría  V a le ra
CFO. Directora financiera

Licenciada en Administración y Dirección de 
empresas por la Universidad de Alicante. Antes 
desu incorporación a Delfín Grupo, donde lleva 
16 años y ha desempeñado diferentes puestos

de responsabilidad en la gestión fiscal y contable 
de cada una de las empresas, su vida laboral 
transcurrió en asesorías y consultorías fiscales, 
asícomoen Caja de Ahorros del Mediterráneo y

BBVA. Desdeseptiembrede2019es la directora 
financiera del grupo

A n to n io  M a r t ín e z
PMO. Project Manager

Formado en empresariales y contabilidad de 
empresas, la mayor parte de su vida ha sido 
empresario, dedicándose posteriormente a 

del año 2008 se recicla en el desarrollo web, 
app y marketingonline. En 2013 se incorpora 
al proyecto YON DERAUT0, plataforma web que 

en Project Manager de las iniciativas del grupo 
activando el cambio tecnológico.
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driiveme DRIIVEME
Movilidad Terrestre Integral SL

D IR E C C IÓ N  TELÉFO N O  91 198 81 15
Plaza de Castilla, 3 -

2 8 0 4 6  M adrid SITIO WEB: w w w .d riiv em e.es/p ro
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C o n s t a n t in  L a m b e r t
General manager España, Portugal e Italia

Licen ciad o  en MSI Entrepreneursh ip  por 
EDH EC B u sin e ss School en Francia, inició 
su  carrera profesional en co n su ltin g . En 
2017 se  unió al proyecto DriiveMe, empresa 
francesa, para lanzar el m ercado español.

Tras se is  m eses de buenos resultados deci­
dió lanzar Portugal e Italia desde Madrid. 
Hoy DriiveMe opera en s iete pa íses y Cons- 
tantin gestiona los del sur de Europa. En 
abril de 2 0 2 0 , en p leno co nfinam iento,

apostó por la oferta profesional entregando 
veh ícu los a cualquier punto de España en 
m enos de 24h  a tra v é s  de co n d u cto re s 
profesionales.

E n r iq u e  G a r c ía -C o m a s
Country Manager Spain

Licenciado en ADE en la Universidad Complu­
tense de Madrid, desde 2003  ha trabajado 
para diferentes fabricantes, como Opel durante

dos años, siete en Kia Motors Iberia siendo res­
ponsable de remarketing, tres años en Hertz 
construyendo el área de ventas B2C, cuatro de

consultoría de automoción en Accenture y desde 
20 21  embarcado en DriiveMe como Country 
Manager Spain.

D ie g o  G a lin d o  H id a lg o
Responsable Comercial

Con una dilatada carrera profesional de más de 
10 años en el sector de la automoción, desarro-

llada en diferentes empresas del sector en el 
área de ventas, Diego Galindo se ha incorporado

en 2022 a driiveme para dirigir y desarrollar la 
parte comercial para todo el territorio nacional.

S a r a  L á za r o
Responsable de Operaciones

Tras 17 años de trabajo en el área consultiva 
en Autocontact y Dekra, donde ha realizado 
proyectos de implementación de herramientas

para diferentes fabricantes, así como soporte 
en gestión de las flotas en la parte de buyback, 
ahora es la responsable del control y gestión del

día a día, para que todo el conocimiento que 
tiene se implemente en la operativa de Driiveme.

J o s é  M a ría  V illa ló n
Director de Operaciones y Conductores

Ingeniero con un MBA en la IMF, José María Villa- 
lón se embarcó en el mundo de la automoción en 
2013, pasando desde entonces por diferentes 
emp resasrelacionadas enelsector. A r rancóen

concesionario, en RaC en OK Mobility, y trabajó 
posteriormente para diferentes empresas de 
gestión de equipos en outsourcing y logística. 
a n 3 0 23 se incorpora a Driiveme para dirigir y

gestionar las áreas de Operaciones así como de 
Conductores para optimizar la calidad y propor­
cionar un servicio a los clientes por encima de 
las expectativas.
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C  erke ERKE
Erke Equipamientos para Vehículos

D IR E C C IÓ N  TELÉFO N O  943 33 33 32
P. Ibaiondo 3,

2 0 1 2 0  H ernani SITIO WEB: w w w .erk e.b iz

X a b ie r  C r is tó b a l
Director de Marketing y comercial

Licenciado en C ien c ias Em p resaria les por 
la Universidad de Deusto con sede  en San  
Sebastián . Socio  fundador de Erke,junto a 
s u s  co legas Jo sé  Miguel Irurzun, Ibon C a s­
tañ ares e Ignacio Ollokiegui.

Desde su fundación en 1997, se  ha dedi­
cado a la parte com ercial y m arketing de la 
em presa, estableciendo una red de d istri­
bución que está basada en delega cio n es 
p ro p ias, c o n c e s io n a r io s  e in sta la d o re s

autorizados, ad em ás de ejercer tareas de 
d irección en tod as s u s  áreas. Xabier C r is ­
tóbal tam bién ejerce labores de promoción 
de nuevas áre a s de negocio e internacio­
nalización.

EUROMASTER
Euromaster Automoción y Servicios

D IR E C C IÓ N  TELÉFO N O  91 379 12 00
A lbarracín, 34 , _
28037 MADRID WEB: w w w .eu ro m a ster-n eu m a tico s .es
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J a v ie r  M a r t ín e z  A r ia s
Director nacional de Ventas

Licenciado en Dirección de Empresas y Marke­
ting por la U niversidad de Herfortshire, ha tra­
bajado durante los últimos 21 años en el sector

de la automoción dentro del grupo Michelin. En 
junio de 2017 ocupa la posición de director de 
Flotas y Renting dentro de Euromaster, donde

ostenta actualmente el cargo de director nacio­
nal de Ventas.

R o s a n a  M o n e d e r o
KAM Flotas Vehículo Ligero

Su  trayectoria profesional ha estado s ie m ­
pre vinculada al sector del automóvil. Estu­
dió C ie n c ia s  P o lít ica s  y lleva tra b ajan d o  
en Eurom aster desde el año 2 0 0 4 , donde

ha ocupado distintos puestos dentro de la 
com pañía. Durante los últimos tres años se 
responsabilizó del área customer experience 
y desde el 01 de junio de 2017 comienza una

nueva etapa en el ámbito com ercial como 
KAM de Flotas de Vehículo Ligero.

EUROTALLER
S.S.A.EUROTALLER, S.L.

D IR E C C IÓ N  t e l é f o n o  91541 7754
C / R etam a, 7 P lanta 9^ -

2 8 0 4 5  (Madrid) SITIO WEB: w w w .eu rota ller .com

Á lv a ro  L e ó n
Director

Ingeniero industrial mecánico por la Universi­
dad Politécnica de Madrid, comenzó su carrera 
profesional en el ámbito del diseño y la fabrica­
ción de vehículos. Primero en el UPM Racing 
ydespu ésen e lln stitu to  delnvesti ga c i óndel

Automóvil (Insia). S in embargo, Álvaro León ha 
desarrollado la mayor parte de su trayectoria en 
la posventa de automoción, tanto autorizada 
de marca como multimarca. Tras su paso por 
General Motors y Mitsubishi Motors, en abril

de 2014 se convirtió en coordinador general 
de EuroTaller y en marzo de 2022  asumió su 
dirección en sustitución de Carlos Calleja.
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Eurotax.. EUROTAX

Autovista Spain, S.A

DIRECCIÓN
C / Príncipe de V ergara, 211 

2 8 0 0 2  M adrid

t e l é f o n o  91575 52 95
SITIO WEB: w w w .eu rotax.es
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A n a  A z o fr a
Valuation & Insights manager

Licenciada en Sociología, e sp ecia lista  en 
análisis de datos y Executive en Dirección de 
Em presas del Automóvil por el Instituto de
Empresa. Inició su andadura en el sector del 
automóvil en TNS y durante los últimos 20 años

su carrera profesional ha seguido vinculada al 
sector, ocupando puestos de dirección y desa­
rrollo de negocio en empresas de consultoría y
estrategia de mercado. En 2013 se incorporó 
al grupo Autovista como directora de Marketing

de España y Portugal. Desde 2016 es Valuation 
& Insights Manager de Eurotax España y desde 
finales de 2020  es, además, Head of Valuation
& Insights para España, Italia y Portugal.

W

R u b é n  B o v é
KAM

Licenciado en Economía por la Universidad de 
Barcelona, posee una amplia experiencia en el 
sector de la automoción tanto a nivel nacional 
como en entornos internacionales. Su vincu­
lación con el mundo del automóvil empezó a

principios de los años 2000 cuando entró en 
contacto con el sector del renting de vehículos, 
colaborando con CaixaRenting, aunque prove­
nía del renting de Tecnologías. A partir de aHí, 
su trayectoria ha estado ligada a empresas de

business intelligence, pasando por diferentes 
compañías del sector, hasta su incorporación 
al equipo com ercial de Eurotax España en 
2019 como KAM.

J a v ier  H u g u e t
KAM
Tras una etapa de form ación en EE.UU. y 
diplomado en C iencias Em presariales, ini­
ció su carrera profesional como marketing 
product manager en los canales retail y gran 
distribución, consultor para la creación y desa­
rrollo comercial de canales digitales de venta,

estrategias de mercado y en la contratación 
con la Administración pública. Desde 2005  
vinculado a los serv ic io s financieros en el 
sector de la automoción, en General Electric 
Capital Solutions como KAM de flotas de vehí­
culos de renting, y desde 2008 en Volkswagen

Financial Services como gerente de zona en la 
red de concesionarios del Grupo Volkswagen, 
cubriendo todos los canales de negocio, pro­
ductos de financiación y soluciones de movi­
lidad. En 2023 se incorpora a Eurotax como 
KAM para España.

V e r ó n ic a  L ó p e z
KAM

Licenciada en Derecho y Gestión Empresarial 
en el CEU, con Posgrado en el ISCTE de Lisboa, 
cuenta con más de 15 años de experiencia en 
el sector de automoción. Empezó su carrera en

GE Fleet Services, continuando en GE Capital 
Bank en la parte de financiera de automoción. 
Más tarde se incorporó a PwC, liderando los 
proyectos de Flotas. Desde 2019 forma parte

del equipo de Eurotax España, aportando su 
experiencia en com pañías de renting, finan­
ciera automoción, consultoría y remarketing.

©F E N E V AL  FENEVAL
F.N. Emp. de Alquiler de Vehículos

DIRECCIÓN 1 TELÉFONO 914 472 873
C/ Paseo de la Castellana, 121-9 

28046 Madrid SITIO WEB: www.feneval.com

J u a n  L u is  B a r a h o n a
Presidente FENEVAL
Juan Luis Barahona asume la presidencia de la 
Federación Nacional de Vehículos de Alquiler 
(FENEVAL) en abril de 2019 tras la jubilación de 
Miguel Ángel Saavedra. Ingeniero Superior Indus­
trial por la Universidad Politécnica de Madrid, Exe­
cutive MBA por el Instituto de Empresa y Digital

Internet Bussinessfor Executive por el ISDI (Escula 
de Negocios Digital), acumula más de 20añosde 
experiencia en el sector del automóvil, tanto en 
rent a car como en renting.
Barahona ha ejercido como director de Contact 
Centery Fleet Management, asícomo de director

de Renting en National ATESA. También ha sido 
director de Remarketing, Devoluciones y VO en 
ALD Automotive y ha trabajado como consultor en 
Tüv-Süd, e incluso fundó su propia start-up dedi­
cada a la consultoría estratégica empresarial y pio­
nera en la venta onlinedeVO para profesionales.
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Fopertek F O P E R T E K
'......... Fopertek

DIRECCIÓN
A lto Enekuri, Edif. Fátim a A, 6 

4 8 9 5 0  Erendio V izcaya

TELÉFONO 

SITIO WEB: w w w .fop ertek .es

Ju lio  B ra v o  R u iz
Director comercial

Acumula más de 30 años de experiencia en el 
sector asegurador, desarrollando su actividad en 
la consultoría para control de costes mediante

la actividad pericial. Julio Bravo Ruiz posee el 
título de Perito Industrial y Perito IRD, Autos y 
Embarcaciones de Recreo. Igualmente, Bravo ha

colaborado y colabora con diversas compañías 
aseguradoras y de renting, asesorándoles en el 
control de los costes en el ámbito de los siniestros.

•n
O

G u iller m o  F e r n á n d e z  M er in o
Director de Riesgos Diversos

Se  inicia en el sector asegurador en el año 1998 
en Appraisement Office reforzando el área no 
auto del gabinete gracias a sus estu-dios de 
Arquitecto Técnico. Es perito de IRD, embarca­

ciones de recreo y autos. En el año 2002 pasa 
a formar parte de Fopertek desa-rrollando fun­
ciones de director del departamento de Multi- 
riesgos y RRHH de la empresa. Con su dilatada

expe-riencia gestiona el equipo de peritos del 
ramo no auto, compaginándolo en la actualidad 
con tareas comerciales y de asesoramiento a 
diferentes compañías del sector asegurador

J a v ier  A r ia s  F e r n á n d e z
Responsable de la red pericial No Auto de Fopertek

Ingeniero Superior Industrial por la Escuela 
S u p e r io r  de  B ilb a o . M a sté r  E u ro p e o  
EUROMPM en Dirección de Proyectos. Téc­
nico Superior en Prevención de Riesgos Labo­
rales. Perito de IRD  y Com isario de Averías.

D esem peñando las fu n cio n e s de respon­
sab le  de la red pericial y del Departamento 
Técnico del área de Diversos en la empresa 
Fopertek desde el año 2 0 05  y siempre desde 
una óptica de la mejora continua tanto en

procedimientos de trabajo como de resulta­
dos, aplicando al sector asegurador procedi­
mientos de otros ámbitos profesionales m ás 
técnicos que incorpora al mundo de la pericia.

Z ela i C a n o  G a r c ía
Director técnico departamento de Autos

Perito tasador de automóviles, en el 2009 
empezó a trabajar como técnico en el departa­
mento de Siniestros de Carrocería de Fopertek 
aportando su pasión por los automóviles y su 
afán por llevar el “Kaizen” como bandera en

su día a día, convirtiéndose en poco tiempo en 
el coordinador del departamento de Automó­
viles, desempeñando tareas de implantación 
de procesos de nuevos clientes, cohesión de 
diferentes equipos de trabajo y coordinación

del trabajo diario. En 2021 pasa a la dirección 
del departamento, el cual se encuentra en con­
tinuo crecimiento.

Itz ia r  B ra v o  S u á r e z
Directora comercial departamento de Autos

Licenciada en Derecho por la Universidad de 
Deusto en el año 1998, comenzó su anda­
dura en el sector asegurador como abogada 
colegiada en el Ilustre Colegio de Abogados 
de B izkaia  desde 1 9 9 9 , trabajando para

diferentes com pañías de seguros. Desde el 
año 20 12  colabora con la em presa Gistek 
desempeñando labores de comercialización 
y desarrollo de la herram ienta G ISTEKA B, 
aplicativo que interconecta a tiempo real a

las aseguradoras con su red de despachos. 
Paralelamente, es la directora Comercial del 
Departamento de Autos de la empresa Foper­
tek, donde ofrece su visión comercial para 
dicha área.

CONTINÚA
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VIENE DE FOPERTEK

I to iz  C u r r o s
Dirección técnica departamento de Ingeniería Forense

En 2 0 0 6  empezó a trabajar como técnico en 
el departam ento de Sin iestros Automóviles 
de Fopertek, aportando su  pasión por los 
vehículos y su gran energía por aprender y 
mejorar. Desde ese momento, emprendió un 
largo viaje desem peñando varias funciones

como perito tasador y coordinador del depar­
tamento de M ecánica, especializándose en 
la formación de peritos m ecánicos.
En 2 0 2 1 , gra c ia s a esta constancia, pasa 
a la dirección del departam ento técnico de 
M ecánica e Ingeniería Forense, en continuo

crecim iento y donde se  encuentra día tras 
día lid eran d o  el equ ipo en esta  área del 
sin iestro de automóvil aportando su  expe­
riencia y conocim ientos.
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A lb e r to  B le d a
Director Adjunto Comercial y Técnico Autos

Licenciado en Historia, com enzó a trabajar 
en el año 2 0 0 0  en el sector asegurador, pri­
mero en Ba lo ise  Seguros y posteriormente 
en Seguros Bilbao, siendo Tramitador e Inter­
locutor C icos. En 2 0 0 3  dio el salto  al sector

del renting inco rpo rándose a Le a seP lan , 
donde a lo largo de casi 20  años ha dirigido 
el equipo de Recobros, posteriormente el de 
Gestión de las Reparaciones de Carrocería 
para fin a lm en te  liderar el equipo com er-

cial de Captación de PYM ES. En m arzo de 
2 0 2 3  se  incorpora a Fopertek para aportar 
su experiencia en la gestión de proveedo­
res y de flotas, a s í  com o en la relación con 
clientes.

GARVAGH
Garvagh Enterprises, S.L.

D IR E C C IÓ N  EM A IL TELÉFO N O  609 354 113
C / A u gu sto  F igueroa, 33 garvagh@garvaghenterprises.com

2 8 0 0 4  M adrid ¡ ¡ SITIO WEB: ww w .buybackprofesional.com

J o s é  B e r n a r d o  F e r n á n d e z  d e  C a str o
Accionista

Nacido en La Coruña en el año 1956, Jo sé  
Bernardo Fernández de Castro se  incorporó 
al m undo del automóvil como responsable 
de R ie sg o s  en Axus, posteriorm ente Hertz

Lease, dejando la m ism a como director de 
O p e ra cio n e s. Continuó su  vida profesio­
nal en M aster L e a se  y Hertz Rent a Car, 
hasta que se  aventuró en la crea c ió n  de

G arvagh Enterprises con otros dos so cio s 
en el año 2 0 0 4 , com pañía que en 2 0 2 2  
peritó 6 7 .000  vehículos

GEOTAB GEOTAB
Geotab GmbH

D IR E C C IÓ N  TELÉFO N O  911 23 8713
Calle d e Pedro T eixeira, 8 

2 8 0 2 0  M adrid SITIO WEB: w w w .g eo ta b .co m /es

F r a n c i s c o  J a v ier  V a lie n te
Senior Sales & Business Development Manager

Fran cisco  Javier Valiente es Sen io r & B u si­
n e ss  D elevo p m en t M anager en G eo tab  
desde 2 0 2 2 . Cursó estud io s en ingeniería 
y cuenta con m ás de 20 añ os de experien-

cia, contribuyendo al desarrollo de negocio 
e im plem entació n de e stra te g ia s  com er­
c ia le s  de ve n ta s en G eotab y trabajando 
en d iferen tes proyectos a nivel nacional

e internacional. Cuenta con un m áster en 
M arketing and S a le s  M anagem ent en EAE 
B u sin e ss School.
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