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Las compafiias alquiladoras lanzan nuevos planes dirigidos al segmento corporativo

El ‘rent a car’ busca reducir la
dependencia del turismo

® La crisis ha desequilibrado la segmentacion del mercado: si hace cinco afios el cliente vacacional suponia el 60% de las
ventas del sector, hoy representa el 70%
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El cliente esencial de las compafiias de alguiler de coches ha
dejado de ser el gerente de traje y corbata que tiene un
congreso de dos dias en Sevilla. Ahora es un turista en bafiador
y sandalias que desea moverse a su gusto por las playas de
Menorca o la Costa del Sol.

“La crisis ha desequilibrado la segmentacion del mercado”,
comenta Miguel Angel Saavedra, presidente de Feneval, la
federacion nacional del sector. “En cinco afios, el cliente
vacacional ha pasado de suponer €l 50% de nuestras ventas al
70%, mientras que el corporativo ha bajado del 40% al 30%”",
afnade.

Oficina de Avis.

En los Gitimos tres afios, la popularidad de Espafia como destino turistico ha permitido al renf a car
compensar la pérdida del hombre de negocios y mantener la facturacion en los 1.250 millones de euros.

“En 2013 llegaron mas de 60 millones de turistas extranjeros, lo que supone un 5,6% mas que en 2012. Y
eso, logicamente, se ha notado”, corrobora Ramon Biames, director comercial de Avis Budget Group en
Esparfia, Italia y Portugal, para quien el afio “ha sido positivo”.

Si bien de 2013 no se tendran datos consolidados hasta mayo, “F] que alqui]abg_ un coche
Saavedra coincide en que ha sido un ejercicio “razonablemente esténdar, ahora alquila un

bueno” gracias al record de llegadas. ..
modelo econémico o se va

El bgom turistico ha sido una bendicién para el sector, que se en tax:i”, advierte el

.I.-Ia visto afet;tado por los recorle_s de gastos de Igs empresas. presidente de Feneval
El gque alguilaba un coche premium, ahora alguila un coche
estandar, y el que alquilaba un coche econdmico, ahora se
coge un taxi. Entonces, el negocio se ha reducido no solo por los recortes sino también porque los
vehiculos que se piden son de menor tamafio y, por tanto, de menor importe”, explica.

Sin embargo, las compafiias alquiladoras saben que depender dnicamente del turismo es peligroso, sobre
todo porgue su crecimiento se basa en el desvio temporal hacia Espana de reservas dirigidas a Egipto,
Tunez y ofros paises arabes afectados por las revueltas sociales. “Hay que reconocer gue esa es una
situacion puntual y que con el tiempo acabara”, advierte Saavedra.
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Ademas, la fuerte competencia que caracteriza al sector obliga a las compariias a alquilar los vehiculos a
precios muy bajos, con lo cual los margenes se han reducido drasticamente.

Las cifras Asi que las empresas estan frabajando para reducir en algo esa
dependencia. “Aungue el segmento de ocio aporta casi el 70%
1.250 millones de euros es el volumen de de nuestros ingresos, estamos apostando por relanzar el

;?}21159 en el que se mantiene el sector desde  npegocio corporativo a través de planes de alquiler con ofertas
: de 1 a 12 meses y precios y condiciones muy competitivas”,

70% de los ingresos del ‘rent a car proceden  indica José Maria Gonzalez, director general de Europcar.

del turismo internacional. Hace cinco afios, o
este segmento suponia el 60%. Incluso Goldcar, gue desde sus inicios en 1985 se ha

posicionado con fuerza en el mercado turistico, esta tratando de

diversificar sus ingresos. Hace poco lanzé una nueva linea

dedicada al renting, asi como Rhodiumcar, una marca dirigida
al cliente corporativo, en cuya creacion ha invertido 18 millones.

“Nuestras pretensiones son ir ganando presencia en €l segmento de empresas sin abandonar nuestro
negocio principal”, sefiala Manuel NGfiez, director de franquicias y de mercado corporativo de Goldcar.

Una flota de siete meses y 12.000 km

Las compafias de renf a car tienen en Espana una flota de unos 200.000
coches, de los cuales 24.000 son vehiculos comerciales, basicamente
furgonetas.

Las empresas adquieren las unidades bajo la formula del arrendamiento
financiero, por el cual se paga una cuota por la depreciacion del coche y
otra por el crédito.

“Es un renting sin servicios porque el seguro ¥ el mantenimiento lo
asumen las propias compaiiias”, aclara Miguel Angel Saavedra,
presidente de Feneval.

En los Gltimos afios, ante la falta de financiacion de los bancos, han sido Estacionamiento de Europear. /
las financieras de los propios fabricantes las que han facilitado las Eloomberg

operaciones. “Gracias a eso no han cerrado muchas mas companias en

este pais”, apunta Saavedra.

Mormalmente, las empresas alquiladoras adguieren el 70% de Ia flota con una garantia de recompra por parte del fabricante
a los seis o siete meses. Una vez que los vehiculos son devueltos en ese plazo, este se encarga de revenderlos como
seminuevos a través de sus concesionarios.

“Seguin la zona de influencia, nuestros coches acaban con muy pocos kilometros. Por ejemplo, en Menorca o Ibiza hay

coches que al cabo de seis meses tienen 10 o 12.000 kilometros y en la Peninsula estan, en el peor de los casos, en los
25.000".
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